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Varje dag om
sma och medel-
stora foretag

M Vad vill du ldsa om pa

DI Entreprendr? Tipsa oss,
entreprenor@di.se
08-573650 00

Palette tar
stororder nar
jattar sparar

Mjukvaruproducenten Palette
har under 2009 tagit sin hittills
storsta order.

Kunden &r ett europeiskt
boérsforetag och ordervardet kan
vaxa och bli mycket stort, tror vd
Lars Ola Petters.

For Palette Software & Consulting,
som siljer sitt egenutvecklade elek-
troniska system for faktureringshan-
tering, Baltzar, blev ldgkonjunktur-
aret 2009 ett gott ar. Foretaget vixer
starkt pa exportmarknaden.

“Innevarande &r har varit helt fan-
tastiskt. Vi har tagit var storsta order
hittills. Bestillare ar ett europeiskt
borsforetag som finns pa Fortunes
globala 500-lista, det vill sdga det ar
ett av de 500 storsta foretagen i virl-
den. Namnet kan jag tyvarr dnnu
inte uppge”, siger Lars Ola Petters,
vd for och en av tva delégare i Palet-
te, med huvudkontor i Nacka.

”Ordern kan vara vidrd minst
6-7 Mkr om nagot ar.”

Miljoner fakturor
Antalet fakturor blir mellan tre och
fem miljoner arligen.

”Det dr oerhort mycket. Dessutom
har vi i ar slutit flera andra stora av-
tal med utlandska foretag.”

Ett dr verk- go
tygsuthyraren -
Speedy Hire i
Storbritannien
med 4 500 an- |
stillda, som har
lagt en order
med ett brutto-
varde pa 2 Mkr.
Det  omfattar
600000 faktu-
ror arligen.

”Som jamfo-
relse kan nim-
nas att SHB, som ar kund sedan tidi-
gare, har drygt hilften s ménga”

Den amerikanska betongtillverka-
ren TXI har lagt en order pa runt
150 000 fakturor per ar, och i novem-
ber tecknades ett avtal med det ame-
rikanska batteriforetaget Ultralife.

”Nu exporterar vi cirka 5 procent.
I ett feméarsperspektiv véntas
andelen vixa till 70 procent.”

Lars Ola Petters,
vd for Palette.

Utlandet ligger efter
Norden har kommit langt med elek-
tronisk fakturahantering.

”Sa ar det inte utomlands. Dar ar
vi ofta forsta generationen faktura-
system. Vi ersitter helt enkelt penna
och papper.”

I Sverige har Palette 22 procent av
marknaden.

”For oss har konjunktursving-
ningarna inte sa stor betydelse om-
sdttningsmassigt. Foretag som vill
spara far 70-75 procent lagre hante-
ringskostnader med Baltzar.”

Palettes omséttning har 6kat fran
58 Mkr 2008 till drygt 62 Mkr och
foretaget ar lonsamt.

REET WAIKLA
reet.waikla@di.se, 08-573 652 63

KRAMFORS

Ester Hemstrom goér raketkarriar som
fastighetsmaklare och ager tva kontor vid

29 ars alder.

Som motvikt till den egna aldern har hon
anstiéllt en 70-aring och en 72-aring.

Ester Hemstrom var bara
elva ar nar hon drog igéng
som foretagare och borjade
sélja godis. Fortfarande har
hon kvar det lilla bolaget
Esters goda remmar och gor
affdrer pa torg och markna-
der.

Men det dr numera fastig-
heter och bostider som é&r
hennes huvudspér.

Larorikt arbete

”Drivkraften ar att fa vara
med och knyta ihop sacken
ien affir. Det dr intressant att
lara kinna ménniskor och se
hur afférer gar frn tanke till
verklighet. Det dr ocksa
mycket ldrorikt, ibland
jobbigt, nir skilsméassor och
dodsfall gor att inblandade
parter blir osams eller agerar

pa ovéntade sitt”, sdger Ester
Hemstrom.

Efter militartjanst och be-
falsutbildning tog hon sig in
p2 maklarutbildning och
hamnade till slut som
anstilld vid Maiklarhuset
iJarfalla.

Hemstaden Hérnosand
lockade dock. Ester Hem-
strom hade planerat for att
kunna starta eget i fem ar och
det blev verklighet hosten
2008 da hon flyttade hem.

Miéklarhuset har cirka 145
lokalt dgda kontor runt om
ilandet och Ester Hemstrom
ar den yngsta av dgarna. Men
hon nojde sig inte med ett
kontor i Hirnosand utan
oppnade ocksd ett i Kram-
fors.

I Kramfors skéter de bada

at maklarkarr

Maklarhuset
i Hirnosand
och Kramfors

M Agare: Ester
Hemstréom.

B Omsattning:
Bildades som ak-
tiebolagi ar. Pro-
gnos for omsatt-
ning: 3,5 Mkr.

M Antal anstall-
da: Fyra.

ALDERSMIX: | foretaget Maklarhuset i Krémfors blandar Louise Lockner, Ester Hemstrém och Inga Maj Artur_sson nya grepp med r-utin. FOTO: ANDERS LOVGREN

Veteraner ger skju

branschrivarna  IngaMaj
Artursson, 72 ar, och Louise
Lockner, 70 &r, ruljansen.

”Vi drev under ménga ar
en egen maklarfirma, men
avvecklade den under 2008
for att gd i pension. Men det
visade sig vara jéttetrakigt att
vara pensionar, sd nar vi fick
chans att vara anstéllda si
tog vi den och gjorde come-
back”, berdttar Inga Maj
Artursson.

“Det roligaste med det hir,
och det som vi inte kan vara
utan, ar alla manniskor som
vi far tréiffa”, sdger Louise
Lockner.

Nyckelpersoner

Nu kompletterar veteraner-
na och den unga dgaren var-
andra. Rutin blandas med
idéer frdn moderna utbild-
ningar.

”De ar fantastiskt viktiga
for mig och mitt varumarke,
och jag vill att de ska jobba
lange, lange till”, konstaterar
Ester Hemstrom.

Fastighetspriserna i Hér-
nosand och Kramfors med

omnejd ar bland de de lagsta
i landet. Den dyraste villan
i Kramfors i &r séldes for
1,3 miljoner kronor. Enligt
maiklarstatistiken for oktober
kostar en snittvilla i Vaster-
norrland 8065 kronor per
kvadratmeter, att jamfora
med 15 573 kronor for riket
i genomsnitt.

Billigare &r
i Norrbotten.

det bara

Pengarna inte allt

Det hér ger forstas i genom-
snitt lagre provisioner till
regionens maklare, men det
ar inte pengarna som i forsta
hand utgor lockelsen for des-
sa tre kvinnor.

”Det basta som finns dr nar
hus byter dgare och kopare
och sdljare dr ngjda. Déd kan vi
bli rekommenderade till
grannar och vinner som star
pa tur att gora affir, och pa sa
vis tjanar vi ocksé pengar”,
sager Ester Hemstrom.
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